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У своїй діяльності фізичні та юридичні особи стикаються зі всілякими обме�
женнями: бюджетними, техніко�технологічними, законодавчими. До законодав�
чих, правових обмежень належать положення законів, нормативної документації
різних рівнів; правила, процедури, норми контрактів. Для дотримання таких об�
межень та їх подолання у багатьох випадках від економічних суб’єктів вимагають�
ся витрати, які в економічній літературі дістали назву “витрати дотримання зако�
ну, або витрати підпорядкування закону” (compliance costs). Про них писав відо�
мий представник інституційного напряму Д. Норт [1]. Один з творців теорії
суспільного сектору економіки Дж. Бьюкенен у своїй праці “Теорія суспільного
вибору” зазначав: “З точки зору індивіда законослухняність – це витрати, яких
він зазнає як учасник суспільної правової угоди між ним самим та іншими члена�
ми суспільства” [2, с. 3]. Дослідженню правових аспектів діяльності економічних
суб’єктів, економічному аналізу юридичних норм, у тому числі й з точки зору ви�



58

“Економіка України”. — 2013. —      4 (617)

трат, які вони викликають, присвячено досить широкий доробок сучасної літера�
тури [3; 4]. Особлива увага витратам підпорядкування закону приділяється в
публікаціях, присвячених функціонуванню фінансового сектору економіки [5] і
багатонаціональним компаніям [6]. На пострадянському просторі дані витрати
вивчались у навчально�методичній і науковій літературі з інституціоналізму [7].
Необхідність такого аналізу визнається при підготовці різних договорів, у законо�
творчій діяльності держави, а також у роботі недержавних інститутів. Так, у до�
повіді “Вдосконалення контрольно�наглядової діяльності та усунення адміністра�
тивних бар’єрів у сфері промисловості” Російської спілки промисловців і
підприємців зазначається, що “введення надлишкових регулятивних норм веде
до підвищення, часто невиправданого, витрат не тільки в промисловому вироб�
ництві, але й у забезпеченні державою заходів щодо їх (норм) контролю і нагля�
ду” [8]. Україна, згідно з рейтингом Світового банку “Doing Business�2012”, посідає
152�ге місце щодо легкості ведення бізнесу [9], що свідчить, зокрема, про значні
витрати, яких змушені зазнавати підприємці, підпорядковуючись існуючим у країні
законам.

Про дедалі зростаючу увагу до діяльності, спрямованої на дотримання законо�
давчих актів, свідчить поява в організаціях посади спеціаліста з відстеження змін
у законодавчій сфері – “compliance officer”, а також груп осіб, які займаються тим
самим, – “compliance team”. Ці фахівці займаються моніторингом подій у сфері
державного регулювання з точки зору їх впливу на відповідний бізнес, організа�
цію. Практично всі норми, правила, регламентації прямо чи опосередковано за�
чіпають економічні інтереси підприємств, домогосподарств, державних інститутів,
несуть їм певні вигоди чи викликають які�небудь затрати. Завдання даної публі�
кації полягає в аналізі деяких найбільш характерних для економічних суб’єктів
затрат, зумовлених необхідністю дотримання ними різних зобов’язань норматив�
ного характеру. У статті дотримання закону трактується як дотримання будь�якої
соціальної норми, правила, законодавчого акту, з якими стикаються у своїй діяль�
ності економічні суб’єкти.

Витрати, викликані підпорядкуванням закону, має сенс порівнювати з виго�
дами, які приносить взяття на себе тих чи інших зобов’язань. Вигоди від укладан�
ня договору можуть бути досить істотними, щоб іти на витрати, пов’язані з участю
в договорі. Співвідношення вигод і витрат, пов’язаних з виконанням зобов’язань,
може схилятись і на користь витрат. Різниця між вигодами і витратами може або
зростати, або скорочуватися, що призведе до відмови від зобов’язань, перегляду
договору і перерозподілу вигоди між сторонами. Дж. Бьюкенен зазначав: “Якщо
можливим є порівняння вигод і витрат, то для економіста це означає існування
певної оптимальної чи ефективної “кількості закону” для кожного індивіда, де�
якого рівня обмеження поведінки” [2, с. 4].

Витрати підпорядкування закону є частиною системи економічних витрат.
Разом з тим самі собою витрати підпорядкування закону створюють систему ви�
трат. Групування, класифікація елементів цієї системи можуть здійснюватися за
різними ознаками. Наприклад, якщо взяти за основу ознаку суб’єктності, то слід
виділити витрати підпорядкування закону держави (державних органів), недер�
жавних організацій, домогосподарств. Згідно з ознакою адекватності регулятив�
них та інших норм, слід виділити витрати, зумовлені нормами, адекватними умо�
вам, що склалися, і неадекватними нормами. Можливим є також групування ви�
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трат за запропонованою Р. Коузом схемою механізмів координації діяльності лю�
дей: ринок, фірма, держава. Ринок пов’язаний з витратами підпорядкування
міжфірмовим угодам, державна координація – з витратами підпорядкування за�
конам держави, фірма – і з тими, і з іншими.

Крім того, до системи витрат підпорядкування закону включаються витра�
ти, пов’язані з явними і неявними, специфікованими і неспецифікованими, фор�
мальними і неформальними угодами, а також трансакційні і трасформаційні,
альтернативні, які оцінюються без труднощів, і ті, при оцінці яких виникають
проблеми.

Звичайно, на особливу увагу заслуговують витрати підпорядкування закону
підприємця, що виникають при найманні і використанні персоналу, залученого
капіталу, купівлі чи оренді ділової нерухомості, укладанні угод з клієнтами, взаємо�
відносинах з податковими органами та інших операціях, пов’язаних з веденням
бізнесу.

Організовуючи бізнес, підприємець бере на себе ряд зобов’язань з власної
ініціативи створити додаткові соціальні блага працівникам і водночас змушений
підпорядковуватись існуючим законам та соціальним нормам. На одні витрати
підпорядкування закону підприємець має можливість впливати, а на величину і
структуру інших (пов’язаних з дотриманням норм протипожежної безпеки, сані�
тарних норм, технічних умов тощо) – не впливає або впливає частково (шляхом
підкупу перевірників та інспекторів). Завдання ефективного інституційного про�
ектування з боку окремого підприємця – визначити для себе оптимальну сукуп�
ність зобов’язань, які залежать від нього, та оптимально пристосуватися до зобо�
в’язань, яких він змушений дотримуватись. Підприємець: а) обирає лише деякі
зобов’язання та несе витрати тільки на підпорядкування їм; б) зазнає витрат підпо�
рядкування тим зобов’язанням, виконання яких легко відстежується; в) оптимі�
зує, скорочує витрати підпорядкування закону завдяки більш ефективній діяль�
ності; г) планує нести всі витрати, але потім відмовляється від цього наміру з різних
причин.

Вплив на витрати підпорядкування закону в Україні в останні два десятиліття
проявляється у створенні виробниками технічних умов (ТУ) як засобу позбавити�
ся жорстких обмежень державних і галузевих стандартів, ГОСТ, ДСТУ, ГСТУ та
зумовлених цими обмеженнями витрат. Звичайно, вважається, що деякі продук�
ти, технології, обладнання застаріли і створення виробником свого власного нор�
мативного документа ТУ є виходом із ситуації. ТУ дозволяє також урахувати тон�
кощі і специфіку, характерну для виробництва даного конкретного виробника.
Але досить часто отримання технічного регламенту для свого виробництва відбу�
вається за рахунок зниження якості продукції (наприклад, використовується де�
шевша сировина, що дозволяє економити на витратах підпорядкування більш
жорстким державним чи галузевим стандартам). Частина підприємців несе ви�
трати дотримання домовленостей про розділ ринків, квоти, обмеження випуску,
обсягу діяльності. Компанія може випустити більше продукції та зекономити на
умовно�постійних витратах, досягти ефективнішого використання спеціалістів і
техніки, але вона змушена підпорядковуватись угоді про квоту. Таких витрат за�
знають учасники різних олігополістичних об’єднань.

На особливу увагу заслуговує дослідження витрат дотримання договорів
купівлі�продажу. Пункт договору про строк поставки може слугувати причиною
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додаткових витрат через можливий зрив виконання договору (він може бути
результатом збоїв у поставках необхідних виробничих ресурсів) і штрафних санк�
цій за це. Для дотримання контрактного зобов’язання щодо надання якісної про�
дукції або послуги при їх створенні доводиться використовувати якісні, а тому
більш дорогі матеріали і висококваліфіковану робочу силу.

Частина витрат підпорядкування договірним зобов’язанням виникає у зв’яз�
ку з фіксованістю ціни активу, послуги в договорі, з одного боку, та її зміною під
впливом ринкового попиту і пропозиції – з іншого. Якщо ринкова ціна на послу�
гу зросла, а в договорі вона є фіксованою, то ціною зобов’язання для сторони, яка
надає послугу, стає різниця між ринковою і договірною ціною. Наприклад, влас�
ник квартири здав її в оренду за 3000 грн. на місяць на 1 рік. Через 2 місяці після
початку дії угоди ринкова місячна орендна плата зросла на 600 грн. і залишалася
на новому рівні до кінця строку оренди. Витрати дотримання зобов’язання щодо
ціни оренди власником квартири становили: 600 грн. х 10 = 6000 грн. До дого�
ворів, де з’являється різниця між ціною, яка записана в договорі, і ціною, яка скла�
лася на даний момент на ринку, належать договори купівлі�продажу, оренди, підря�
ду, позики тощо.

У виробничій діяльності слід розрізняти дві ситуації: а) змінюється тільки
ринкова ціна кінцевого результату; б) змінюються витрати на створення резуль�
тату. Наприклад, укладається договір, в якому погоджено кошторис робіт. При
виконанні договору ціна на один з виробничих компонентів зросла, проте в доку�
менті не прописано можливість збільшення кошторису. У даному разі до витрат
дотримання договірних зобов’язань слід віднести різницю між новими витратами
і витратами, закладеними в кошторис. Слід зазначити, що багато контрагентів
свідомо йдуть на витрати дотримання зобов’язань, пов’язаних з відносною ста�
лістю ціни, оскільки вони дозволяють краще планувати витрати. Разом з тим для
уникнення невиправданих витрат дотримання фіксованих договірних зобов’язань
щодо ціни доцільно складати такі договори, а відповідно і зобов’язання, які б до�
зволяли коригувати їх умови згідно зі змінами умов зовнішнього середовища. На�
приклад, ціна на газ змінюється залежно від ціни нафти. Крім того, можливим є
скорочення строку, на який укладено угоду. Щоб ліквідувати різницю між фіксо�
ваною в договорі ціною та існуючою на даний момент ринковою ціною, вироб�
ник може наполягати на включенні в договір пункту про реалізацію продукту за
ринковою ціною. Але тоді у разі низької ринкової ціни він програє, на відміну від
контракту з фіксованою ціною на певному середньорівноважному рівні.

При вирішенні питання, які відношення сторін є кращими – з фіксованою
на якийсь час ціною або ринковою – слід брати до уваги ймовірність зміни попи�
ту і пропозиції, а також підвищення і зниження ціни. Так, якщо ймовірність
збільшення ринкової ціни становить усього 0,2, то для виробника продукту вигід�
нішою є фіксована в контракті ціна, оскільки переваги стабільності ціни (витрат)
у даному разі явно переважають над можливими виграшами у випадку зростання
ціни на вироблювану продукцію.

Слід розрізняти дотримання норм, яке: а) відбувається в руслі продуктивної
економічної діяльності; б) заважає, створює додаткові перепони на шляху такої
діяльності. Існують витрати підпорядкування закону, яких вимагає виробнича
необхідність. Так, згідно з договором оренди транспортного засобу, орендар зобо�
в’язаний підтримувати його в належному технічному стані [10, ст. 801, с. 251], тобто
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нести певні витрати. Проте є норми, які можуть перешкоджати діяльності госпо�
дарюючих суб’єктів. Так, на самому початку новий штатний розпис відіграє кон�
структивну роль, забезпечує відповідність персоналу потребам у ньому, але потім,
із зміною техніко�технологічних умов виробництва, дотримання попередньої чи�
сельності і структури спеціалістів може коштувати підприємству додаткових за�
трат на утримання непотрібних робочих місць і працівників.

З появою нових, більш складних завдань управління попередня норма керо�
ваності може виявитися завищеною: наприклад, стає більш ефективним керувати
80 працівниками замість 100. Проте норма діє, і підприємство зазнає витрат через
погіршення якості управлінських рішень (з’являються зони відповідальності, не
контрольовані зовсім або контрольовані недостатньо). Перегляд норм чисельності,
обслуговування, вироблення відновлює рівновагу, але потім картина повторюється:
змінюються умови економічної діяльності і старі норми стають причиною виник�
нення відповідних витрат.

Важливою складовою сукупності витрат дотримання закону є витрати, пов’я�
зані із здійсненням суб’єктом тієї чи іншої процедури, прописаної в законі, дого�
ворі чи передбачуваної неявно. Спрощення або ускладнення  процедури може супро�
воджуватися скороченням або збільшенням відповідних витрат. Спрощення про�
цедури може виявитися вигідним для однієї сторони угоди і невигідним для іншої.

Українська влада намагається спростити процес створення нових бізнес�оди�
ниць шляхом скорочення витрат дотримання процедур, пов’язаних з реєстрацією
бізнесу. За останні два роки на 30% скорочено перелік видів господарської діяль�
ності, які підлягають ліцензуванню, а також кількість документів, необхідних для
отримання ліцензій. З 485 до 63 зменшено кількість бланків суворої звітності (як
відомо, їх виготовлення є затратною процедурою). Для нашої країни дуже акту�
альним є завдання скорочення витрат дотримання процедур домогосподарства�
ми при отриманні субсидій на оплату житлово�комунальних послуг і процедур,
пов’язаних з отриманням інших соціальних пільг, переглядом пенсій.

Витрати дотримання закону мають переважно альтернативний характер. До�
цільно оцінювати втрачені вигоди як у результаті дотримання норми, так і внаслі�
док її недотримання. Укладання одного договору нерідко перешкоджає укладан�
ню іншого, з іншим клієнтом, постачальником ресурсів, що спричиняє витрати
підпорядкування закону, пов’язані з неотриманою вигодою. Наприклад, за дея�
кими договорами комісії комітент зобов’язується утримуватися від укладення до�
говору комісії з іншими особами [10, ст. 1012, с. 306].

До альтернативних витрат дотримання норми щодо збереження одного робо�
чого місця можна віднести неможливість створити інше робоче місце.

Рішення про виконання (невиконання) зобов’язання економічному суб’єкту
слід приймати, маючи на увазі оборотність (необоротність) витрат, пов’язаних з
даним кроком. Необхідно враховувати, що невиконання суб’єктом зобов’язання
спричиняє безповоротну втрату до нього довіри з боку партнерів.

Характер та рівень витрат дотримання закону залежать від того, наскільки
жорстко сформульовано зобов’язання. Наведемо приклади різних гарантійних
зобов’язань стоматологічної клініки: а) гарантія на послугу щодо пломбування
зубу на 1 рік; б) гарантія на 5 років. Найбільш імовірні витрати клініка зазнає при
наданні тривалої гарантії на пломбування зубів, оскільки у разі випадіння пломби
буде змушена за свій рахунок поставити нову.
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Кредитна заборгованість може погашатись як за жорстким, так і за відносно
м’яким планом. Можна казати про м’якість (жорсткість) таких складових проце�
су виробництва і реалізації, як технологія, якість (кількість) використовуваної
сировини, якість (кількість) робочої сили, клієнт (його різні вимоги). Жорсткість
норми, зобов’язання багато в чому визначається механізмом примушення до її
дотримання, у тому числі судовим.

Певне значення для впливу на витрати підпорядкування зобов’язанням має
їх специфікація або рівень конкретизації в нормах, угодах тощо. Договір може
бути більш�менш специфікованим щодо: а) обставин, через які його дія може бути
призупинена або пролонгована; б) обставин, коли виконавець може змінити якість
використовуваних виробничих ресурсів; в) умов, напрямів використання вироб�
ничих ресурсів (договори оренди, роботи з давальницькою сировиною тощо).

Більш конкретне формулювання зобов’язання в договорі може спричинити
додаткові витрати для його носія, а нечіткість і відсутність специфікації у форму�
люванні стати лазівкою, щоб його не виконувати (частково або повністю).
Нечіткість норми, неможливість сформулювати її таким чином, щоб вона стала
зобов’язанням прямої дії для однієї із сторін, можуть спричинити додаткові ви�
трати для іншої сторони.

Значна частина витрат підпорядкування закону господарюючого суб’єкта за�
лежить від прагнення держави позбавити суспільство негативних зовнішніх
ефектів, з якими може бути пов’язана діяльність даного суб’єкта. Виробництво про�
дукту може завдавати шкоди навколишньому середовищу, а його споживання –
мати приховані негативні побічні наслідки. Тому господарюючі суб’єкти несуть
затрати на досягнення відповідності продукції санітарно�епідеміологічним нор�
мам. Крім того, певні витрати в Україні пов’язані із самим отриманням санітар�
но�епідеміологічного висновку Міністерства охорони здоров’я на продукцію, вид
діяльності, технічну умову. Даний висновок дається на основі проведення сані�
тарно�епідеміологічної експертизи, наприклад, компанією “Віконсалт”, і спла�
чується за попередньо складеним договором. До витрат підпорядкування закону
належать і витрати, пов’язані з отриманням пожежного сертифіката – документа,
який підтверджує, що продукція відповідає правилам протипожежної безпеки.

Слід розрізняти ціну дотримання явних і неявних норм, правил і положень
договорів. Нерідко відсутність деяких зафіксованих на папері вимог у договорі не
свідчить про їх відсутність – вони можуть задаватися неявно. Наприклад, компа�
нія жорстко дотримується своєї політики нарахування доплат, бонусів, хоча це
може бути і не прописано в документах. До витрат дотримання даної політики
можна віднести можливість втрати цінних працівників при відступі від неї, при
погіршенні умов функціонування компанії та неможливості здійснювати допла�
ти і виплачувати бонуси в колишніх розмірах.

До неявних зобов’язань перед суспільством належить зобов’язання кожного
ВНЗ випускати кваліфіковані кадри. Ціна зобов’язання – репутація ВНЗ. Якщо
вона втрачається, витрати можуть виразитись у скороченні абітурієнтів. Неявні
домовленості практикуються і між організаціями за квотами і цінами. Їх пору�
шення спричиняє втрату репутації та ділового іміджу порушника.

До витрат підпорядкування закону слід віднеси затрати, зумовлені підпоряд�
куванням неформальним, передусім соціальним, нормам. У ряді випадків вини�
кає необхідність зберегти робоче місце для конкретного спеціаліста, потреба в
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якому зникає, але з яким у адміністрації підприємства склалися багаторічні
хороші відносини. Звільнення спеціаліста може виявитися більш затратним по�
рівняно з продовженням з ним трудових відносин і через імовірне виникнення
конфлікту з людиною, яка рекомендувала працівника (можливо, високопосадов�
цем). При аналізі витрат, пов’язаних з указаними нормами, слід розрізняти об�
ставини: 1) із збереження конкретного робочого місця; 2) із збереження зайня�
тості для даного працівника. Друге зобов’язання, скоріше за все, коштуватиме
дешевше, ніж перше, через можливість працевлаштувати скороченого працівни�
ка на потрібну організації позицію всередині неї.

 На особливу увагу заслуговують трансакційні витрати дотримання закону,
наприклад, перевірка виконання зобов’язань щодо використання необхідних ком�
понентів при приготуванні блюда в ресторані, щодо використання матеріалів, які
вимагаються нормативами, при проведенні будівельних робіт. Певні витрати по�
в’язані з моніторингом виконання економічним суб’єктом угоди і норми. Крім
того, сторона, яка планує зазнавати певних витрат підпорядкування закону, дого�
вору, повинна враховувати витрати протилежної сторони на з’ясування того, спо�
стерігається чи не спостерігається сам факт підпорядкування.

У сфері соціально�трудових відносин трансакційними є витрати на оцінку
можливостей щодо професійного, кар’єрного зростання спеціаліста, а також не�
обхідних працівнику виплат. На основі цього визначаються зобов’язання робото�
давця, які потім включаються до трудових договорів. Затрати на утримання органів
контролю на підприємствах, у державних установах також слід віднести до транс�
акційних витрат дотримання закону.

Норма, пункт договору можуть регулювати перенесення зобов’язань і витрат
підпорядкування ним між різними суб’єктами. Так, “договором транспортного
експедирування може бути передбачено надання додаткових послуг, необхідних
для доставки вантажу (перевірка якості та стану вантажу, його завантаження і ви�
вантаження, сплата митних зборів і витрат, покладених на клієнта, зберігання ван�
тажу до його отримання в пункті призначення)” [10, ст. 929, с. 285] і перенесення
відповідних затрат від клієнта до експедитора.

У Законі України “Про професійний розвиток працівників” [11] встанов�
люється зобов’язання роботодавців забезпечувати підвищення кваліфікації пра�
цівників не рідше одного разу на п’ять років. У ст. 15 сказано, що фінансування
професійного розвитку здійснюється роботодавцем за рахунок власних коштів та
інших, не заборонених законодавством джерел. Також професійне навчання пра�
цівника може відбуватися за його бажанням за рахунок власних коштів або коштів
інших фізичних та юридичних осіб. Таким чином, закріплюється можливість пе�
ренесення витрат підвищення кваліфікації від роботодавця до працівників, чим і
користуються деякі роботодавці, примушуючи останніх сплачувати дані витрати.
Якщо б у законі було жорстко закріплено норму, згідно з якою такі затрати несе
тільки роботодавець, перенесення витрат не було б. Інакше кажучи, із зміною за�
кону може виникати чи зникати можливість перенесення витрат його дотриман�
ня. Перенесення витрат може відбуватись як у просторі, так і в часі. У разі виник�
нення боргових зобов’язань, зокрема, державного боргу, одні покоління та уряди
нерідко повинні розплачуватися за зобов’язання, які були взяті іншими поколін�
нями та урядами (ситуація є дуже характерною для радянської та пострадянської
України).
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Як уже зазначалося, ціна на об’єкт угоди може фіксуватися на певний час у
договорі або встановлюватися ринковим шляхом. Перенесення витрат дотримання
закону можливе при: а) переході від фіксованих цін до вільних (ринкових), рухо�
мих цін, і навпаки; б) переході до більш або, навпаки, менш частого перегляду
договірних цін. Крім того, перенесення витрат дотримання зобов’язань між сто�
ронами відбувається при включенні чи виключенні з угоди пунктів, які стосують�
ся зміни ціни результату при зміні ціни виробничих компонентів, за допомогою
яких створюється даний результат. Припустимо, до нового договору додається
пункт, який передбачає збільшення кошторису до 30% при підвищенні вартості
ключового виробничого компонента на величину від 10%.  У цілому перерозподіл,
перенесення витрат дотримання зобов’язань між суб’єктами дозволяють уникати
надмірних, нераціональних затрат, пов’язаних з таким дотриманням.

Важливо оцінювати витрати дотримання закону. Існують витрати, визна�
чення яких особливих труднощів не викликає. Це витрати, пов’язані з відраху�
ваннями до бюджету, фондів соціального страхування при нарахуванні зарпла�
ти; витрати, зумовлені погашенням тіла кредиту та процентів за ним. У наступ�
ному прикладі витрати підпорядкування закону також визначаються досить
просто. Згідно із штатним розписом, на робоче місце потрібен кваліфікований
спеціаліст з вищою освітою, але дану роботу може виконати і спеціаліст без вищої
освіти. За штатним розписом, роботодавець переплачує за роботу, яку можна
було б виконати, використовуючи менш кваліфіковану та менш оплачувану ро�
бочу силу.

Більшою складністю характеризується процедура вимірювання альтернатив�
них витрат дотримання закону. Якщо однією з їх складових є час для виконання
процедури (вистоювання в чергах), то їх можна виміряти через вартість витра�
ченого часу: кількість годин помножити на вартість кожної години, а вартість
години визначається  погодинним доходом людини (наприклад, погодинною
зарплатою).

Альтернативні витрати, зумовлені виконанням процедури, залежать у кож�
ному конкретному випадку від того, які є у суб’єкта альтернативи. Одна справа,
якщо у нього є високооплачувана робота за наймом чи він є успішним підприєм�
цем. Зовсім інша, коли даний суб’єкт безробітний – альтернативні витрати вико�
нання процедури у нього наближатимуться до нуля.

У цілому при прийнятті рішень щодо різних питань, які стосуються дотри�
мання закону, суб’єкту господарської діяльності доцільно мати на увазі таку схе�
му: а) необхідно зробити дію “х”; б) сформулювати нормативно�правові обме�
ження на шляху дії “х”; в) описати витрати, пов’язані з даними обмеженнями.
Крім того, має сенс ураховувати можливість (імовірність) виникнення витрат, ос�
кільки їх поява не завжди жорстко передбачена (табл.).

Характеристика дій та імовірність появи пов’язаних з ними витрат
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Таким чином, витрати підпорядкування закону являють собою досить склад�
ну систему прихованих та явних затрат кожного економічного суб’єкта. На особ�
ливу увагу заслуговують витрати дотримання норм, пов’язані з їх інерційністю,
витрати, зумовлені обмеженням гнучкості, свободи економічних суб’єктів через
необхідність їх підпорядкування соціальним зобов’язанням. Актуальними напря�
мами дослідження проблеми є аналіз витрат підпорядкування закону на рівнях
окремих секторів економіки, адміністративно�територіальних утворень, у міжна�
родних економічних відносинах.
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